
 
  

 
 

 

Dans le cadre de son développement commercial, 

le Groupe 1001 Salles cherche sa/son 

stage commercial/e  

Le poste est basé au siège : 11 rue Maurice Grandcoing 94 200 Ivry-sur-Seine 

 

La mission :  
 
EXPERT DANS LA GENERATION DE LEADS ET SERVICE WEB BtoC et BtoB 
 
Le groupe 1001salles est la référence sur le marché de l’événement depuis 20 
ans. Il développe des solutions digitales et événementiels innovantes dédiées à 
l’organisation d’événements à destination des particuliers et des entreprises.  
 
Votre mission sera d’accompagner l’équipe commercial dans leurs missions et 
commercialiser les plateformes 1001Salles et 1001SallesPro et leurs solutions 
associées. Stage de 2 mois  
 
Déplacements ponctuels à prévoir. 
 
 
 
Pourquoi nous rejoindre : 
 
Vous souhaitez rejoindre une entreprise à taille humaine et à forte croissance dans 
l'univers du digital. 
 
Vous souhaitez intégrer une entreprise dans laquelle chaque collaborateur compte et 
participe activement à sa croissance. 
 
Vous serez accompagné/e afin de développer vos compétences commerciales et 
surperformer. 
 
Vous développerez et suivrez votre portefeuille clients afin de vous garantir une 
rémunération croissante. 
 
 
  
 
 
 
Si vous vous reconnaissez dans cette offre, envoyez votre CV et lettre de motivation 

à Yann Leone : service.commercial@1001salles.com 
Référence à faire apparaître dans l’objet : stage commercial 
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